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ROLAMENTOS EAUTOPECAS

Na época da decisdo eu fiz teste com
outras empresas. Mas, enquanto as
outras consultorias demoraram um

més para ainda ndo me dar o
resultado esperado, a Plataforma Qlik
me deu todas as informagbes no dia,

ap6s meio periodo de trabalho.
Depois dessa demonstracao, nos
fechamos o contrato na hora.
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Adocdo do software facilitou o acesso a dados estratégicos do negdcio,
com economia na manutencao de equipamentos e aquisi¢es de licencas

do ERP.

DESTAQUE

O principal problema enfrentado pela empresa era o tempo gasto para
gerar relatorios, antes feitos por duas pessoas em tempo integral durante
duas semanas. Com o QlikView, em uma hora os gestores montam os
proprios relatérios com as informacdes de que necessitam e sem a ajuda

deTl.

RESULTADOS

O facil acesso a dados estratégicos permitiu a empresa otimizar alguns de
seus processos fundamentais, como a gestdo da garantia das pecas e o
pagamento da comissao dos vendedores. Com o ERP, ndo havia detalhes
suficientes para acompanhar os estagios de reparo, por exemplo, e era
muito complicado pagar as comissdes paralelamente a confeccdo dos
balancos. Muito importante também foi o desenvolvimento, a partir da
Plataforma Qlik, de um diferencial competitivo que impactou diretamente
a cadeia de abastecimento: diagnosticar a sazonalidade da venda de

produtos de acordo comaregiao.

SOBRE ACOBRAROLAMENTOS EAUTOPECAS

A CobraRolamentos e Autopecas é fornecedora de mais de 20 mil itens de
rolamentos e pegas automotivas para veiculos de todos os tipos, entre
linhas leves e pesadas dedicadas aos setores agricola e industrial.
Fundada em 1987, possui atualmente cerca de 18 mil clientes em todo o

Brasil.
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